
   

Das sind Deine Aufgaben 
•  Du betreust die bestehenden Kunden (MBU und strategische Großflächen) im LEH  

und besuchst die Märkte in Deiner Region
•  Du sorgst dafür, dass unsere Produkte in allen Märkten Deiner Region verfügbar  

sind und bewirkst, dass die Artikel zu jeder Zeit sichtbar sind 
•  Du beobachtest den Wettbewerb sowie Markt und baust den Kundenstamm aus
•  Du bist für die Umsetzung verkaufsfördernder Maßnahmen (z. B. Messen, Verkostungen) 

verantwortlich und steuerst die Handelsagenturen 
•  Du pflegst vollständige und aussagekräftige Daten zur Analyse des Verkaufserfolgs 

Das bringst Du mit
•  Du verfügst über eine kaufmännische Ausbildung oder eine vergleichbare Qualifikation
•  Du hast mindestens drei Jahre Vertriebserfahrung, idealerweise in der Nahrungs- 

mittelbranche
•  Du bist eine kommunikative und durchsetzungsstarke Persönlichkeit und hast ein  

ausgeprägtes Verkaufs- und Verhandlungsgeschick
•  Du trittst souverän auf und verfügst über Reisebereitschaft
•  Du hast gute Anwenderkenntnisse in den MS Office-Programmen und idealerweise  

Erfahrung mit einem CRM-Tool

Unsere Benefits
•  Sicherer Arbeitsplatz in einem familiengeführten, mittelständischen Unternehmen
•  Arbeit im Home-Office sowie Bereitstellung eines Firmenwagens
•  Langfristige Perspektive und ein unbefristetes Arbeitsverhältnis 
•  Attraktives Paket zur betrieblichen Altersvorsorge
•  Fort- und Weiterbildungsmöglichkeiten
•  Bike-Leasing und Hansefit
•  30 Urlaubstage

Bewerbung & Kontakt
Dominique Kerperin
(05432) 9481-636
bewerbung@schne-frost.de
Bitte Kennziffer 23-154-12 nennen

Komm in unser  
Schne-frost-Team!

ALLE INFOS
schne-frost.info/glleh

Gebietsleiter*in  
Lebensmitteleinzelhandel 
für Süddeutschland (Bayern, Baden-Württemberg,  
Rheinland-Pfalz, Saarland)

@schnefrost.team


